
 

 

                                   

                                                           

 

 

   

 

★経営支援事例★ 島根県の取り組み（令和 2年度） 

和太鼓の〝意外な販路″が拓き、事業に明るい兆し 

＊店主 大谷和好さん＊ 

太鼓作りから販売に至るまで事業の

全てを私一人で行っているので、自分

の考えで全てが完結することが当然で

すが、自分だけの視野で物事を考える

と勝手な思い込みや、あらぬ方向に進

んでしまうことがあります。そのよう

な時に自分とは違う考えを持ってフォ

ローをして頂ける古川さんの存在は非

常にありがたいです！ 

＊古川正樹（経営指導員）＊ 

 大谷さんとは、支援を通して事業以外

の話もできる関係を築くことが出来ま

した。 

今回の事業展開以外にも、面白い商品

アイデアをたくさん持っておられるの

で、それらが実現できるよう、じっく

りと話をしながら、今後も支援してい

きたい思います！ 

沢田太鼓店／吉賀町商工会 

■業種   製造業（和太鼓製作・修理) 

■住所   島根県鹿足郡吉賀町六日市459-1 

■電話番号 (0856)77-1808 

■ネット通販 「沢田太鼓店」楽天市場で検索 

https://www.rakuten.co.jp/sawadatai

koten/ 

サラリーマン時代のある日、太鼓職人について書かれた一枚の記事を上司から見せられたのが事の始ま

り。昔から〝アナログ機械″が好きで、音響機材のエフェクター等をいじるのが趣味で、迷うことなく記事

にあった太鼓職人のもとを訪ね、そのまま弟子入り。平日はサラリーマン、土日は見習いとして太鼓づくり

に打ち込む生活を５年間続け、師匠にあやかって「沢田」の苗字をとり、平成４年に開業。「この仕事は天

職です！」と太鼓づくりへのこだわりを大事にされている、店主の大谷和好さんにお話しを伺いました！ 

取り組みの成果・効果を教えてください！ 

専門家との相談の中で、経営に対する考え方は大きく変わり、職人である一方で、経営者としての視野

を広げるきっかけとなりました。専門家からの提案で太鼓の思いがけない販路も見い出せ、それに向かっ

て経営革新計画を取得するに至りました。これにより、販売不振による悪い流れを断ち切ることができ、今

では前向きに事業運営に取り組めています。グッズはまだ試作の段階にありますが、それが完成した後の

新たなアクションについても、古川さんにアドバイスをしてもらいつつ、色々と思案しているところです。 

取り組みのきっかけはなんですか？ 

１１年前に楽天にてネット販売を始めました。

しかし、近年は販売不振に陥っていました。個人

事業主なので、他人からの意見もなく、経営に対

する考え方も偏ってしまいがちでした。その折

に、商工会の古川さんからの説得もあり先ずは、専

門家の話を聞いてみることにしました。 

商工会からどのような支援を受けられましたか？ 

演奏用として販売していた太鼓を、「観賞用」つ

まり、グッズとして販売する提案を専門家から受

け、広島カープのグッズ製作に着手しました。同

時に、これは新たな取り組みでもあるため、古川

さんに経営革新計画の取得を勧めて頂き、一緒に

企画を練り上げ、申請の準備をしていきました。 

 私は 

『 専門家派遣・経営革新計画 』 

を活用しました！ 


